
CEO · Sogefi A&C Business Line
P&L €500M · 1 200 pers. · 6 usines ·
France/Global

Fondateur & Président · Getonow 
Activité de conseil et d'accompagnement
industriel : transition vers le projet de reprise.

Group Purchasing Director · Sogefi HQ
Spend >$1B · 100+ personnes · réduction
coûts €30M

Dir. Achats Amérique du Nord · Sogefi
Multi-sites Canada · 1 200 fournisseurs

Multi experiences Sales & Purchasing ·
Tier1 auto
Operationel, acheteur, vendeur sur le terrain

Master Int. Business — Aix-Marseille /
Corvinus Budapest

Gestion du personnel — HEC Montréal

Executive Development — McGill

GenIA — Le Wagon (2025)

FranceReprise – Formation reprise entreprise
(2026)

Français (natif) · Anglais (bilingue)

Double nationalité franco-canadienne

Expérience terrain : France, Canada, USA,
Mexico, Chine, Inde, Europe

Reprise directe : je suis le
repreneur

Préservation des équipes et
de la marque

Expertise achats et
performance indus

Développement commercial
B2B France et international

Projet de long terme, pas de
revente

Qui suis-je ?
Franco-canadien, 38 ans. 15 ans dans l’industrie automobile
internationale, d’acheteur site à PDG de Business Unit.

Direction générale chez Tier1 automobile (P&L €500M, 1 200 personnes,
6 usines en Europe et Amérique du Nord). D’Acheteur Site à Group
Purchasing Director sur un portefeuille achats >$1B. Expérience en vente
et achat sur de nombreux postes. Approche terrain et opérationelle.

Redressements de marge, sécurisation de contrats, intégrations multi-
sites, transitions industrielles sous pression.

Je veux m’implanter avec un projet de long terme. Pas un passage, une
installation. Ce que j’apporte : la rigueur industrielle, la capacité
d’achat, une aisance commerciale et une présence directe. 

 500K€+

Fonds propores

Bancaire
structurable

Financement

Immédiate

Disponibilité

Parcours clé

Formation

Langues et international

Ce que je recherche

Chiffre d’affaires
500K€ – 5M€

EBITDA
Positif ou proche

du seuil

Effectif
5 – 49 collaborateurs

Secteurs
Agro-industrie

 Nutrition animale
Manufacturier
Transformation

Géographie
Ille-et-Vilaine (35) /

Manche (50)

Reprise souhaitée
Dès accord trouvé :

disponible immédiatement
pour les premières

discussions.

Ce que j’apporte
Mon engagement

Transition accompagnée
 Présence sur site pendant toute

la période de transmission

Continuité opérationnelle
Maintien des équipes, des clients,
des fournisseurs et des méthodes

Investissement personnel
 Fonds propres engagés : “skin in the

game”, pas un mandat de gestion

Ancrage local
 Installation durable, implication

dans le tissu économique

E-mail : ben.cadic@gmail.com +33 6 38 93 19 70 Échange strictement confidentiel
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